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АНОТАЦІЯ
Тема: Удосконалення управління збутовою діяльністю підприємства (за матеріалами ТОВ

«Ліком-дистрибʼюшн»).
Кваліфікаційна робота магістра складається з трьох розділів – теоретичного, практичного та

рекомендаційного, містить вступ, висновки та пропозиції, перелік використаних джерел з 27
найменуваннями, а також 1 додаток.

Об’єктом дослідження є ТОВ «Ліком-дистрибʼюшн», що спеціалізується на повному циклі
дистрибуції F*EG-продукції. Компанія займається отриманням замовлень, логістикою та
просуванням товарів торгових марок, таких як «Верес», «Світоч», «Qur�n�», «Жако», «Руна»,
«Нестле», «Торчин» та інші. Її головний офіс розташований у м. Київ за адресою пров. Радищева, 3, а
мережа філій охоплює більшість регіонів України, включно з м. Рівне.

Предметом дослідження є пошук шляхів удосконалення управління збутовою діяльністю
дистриб’юторського підприємства.

У вступі обґрунтовано актуальність теми дослідження, сформульовано мету та завдання
роботи, описано об’єкт і предмет дослідження.

У першому розділі досліджено теоретичні аспекти управління збутовою діяльністю
дистриб’юторських підприємств, визначено сутність понять «збут», «збутова діяльність», розглянуто
методи оцінки її ефективності.

Другий розділ містить аналіз діяльності ТОВ «Ліком-дистрибʼюшн», зокрема фінансово-
економічних показників, особливостей організації збутової діяльності та її оцінки.

У третьому розділі запропоновано шляхи вдосконалення управління збутовою діяльністю,
зокрема впровадження міжнародних стандартів, покращення обміну ринковою інформацією,
використання d�g�t�l-маркетингу та модернізація інформаційних систем. Визначено очікувані
результати впровадження заходів, зокрема підвищення конкурентоспроможності компанії.

Висновки містять узагальнення результатів дослідження та практичні рекомендації для
удосконалення збутової діяльності ТОВ «Ліком-дистрибʼюшн».
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